








Unsere Firmengeschichte

Perry Epstein griindete sein Geschift Perry Equipment & Supply Co im
Jahre 1932 in Philadelphia, USA.

Waéhrend der friihen 1950er Jahre begann das Unternehmen neben
dem Handel mit gebrauchten Maschinen auch neue Druckbehalter und
Warmeaustauscher herzustellen.

Anfang der 1970er Jahre begann sich Perrys urspriinglicher Geschéftsbereich,
der Handel mit gebrauchten Maschinen, welcher sich bis dahin lediglich auf
Prozessequipment der Chemieindustrie konzentriert hat, zuséatzlich auf die
Plastik-, Papier-, Zucker- und Pharmaindustrie auszuweiten.

Zu dieser Zeit haben sich auch der Firmenname und der Sitz des
Unternehmens geéndert: Seitdem heiBt es nun Perry Videx und hat seinen
Sitz in New Jersey, USA.

Perrys erste internationale Niederlassung wurde 1990 er6ffnet, als Richard
Driver zurlick in sein Heimatland England ging und dort den europaischen
Geschéaftsbereich aufbaute. Dieser wurde Perry Process Equipment Ltd.
genannt.

In den nachfolgenden Jahren wurden diverse weitere, internationale Standorte
erdffnet, um dem globalen Charakter des Gebrauchtmaschinenhandels zu
folgen. Dieses gewahrleistet bis heute den besten Service fir unsere Kunden
und eine &uBerst weitreichende Auswahl an Prozessequipment.

Perrys Internationalisierung

USA 1932
UK 1990
Polen 1995
Tschechische

Republik 1997
Russland 2005
Mexiko 2007
Deutschland 2008
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Verkaufsleistungen

In den heutzutage finanziell unsicheren Zeiten ist es unser Ziel bei Perry,
lhnen ein sicheres Geschaftsumfeld zu bieten, wo Sie ohne Risiko lhr
gebrauchtes Prozessequipment kaufen kénnen. Dieses erreichen wir
durch unser weitgefachertes Angebot an Verkaufsmaoglichkeiten, welches
wir gerne mit lhnen besprechen, um die fiir Sie und lhr Unternehmen
optimale Losung zu finden.

Nattrlich kdnnen Sie auch einfach eine Maschine bei uns kaufen und direkt
bezahlen, aber falls Sie sich nicht sicher sind, ob die Maschine wirklich die
richtige fur Sie und lhre Produktion ist, bieten wir Innen gerne die folgenden
Optionen an:

e Miete: Sie kdnnen eine Maschine von uns mieten, egal fir wie lange.
Falls Sie sich anschlieBend dazu entscheiden, sie zu kaufen, werden wir
den Kaufpreis reduzieren.

e Kauf mit Rlickgaberecht: Falls Sie eine Maschine kaufen und sich dann
doch entscheiden sollten, dass diese nicht flr lhre Produktion geeignet
ist, kdnnen wir sie zurlickkaufen, solange sie in ihrem Originalzustand ist.
Sie bezahlen lediglich die Transportkosten.

¢ Inzahlungnahme: Nutzen Sie den Vorteil Ihres Uberschiissigen
Equipments und geben Sie dieses in Zahlung beim Kauf einer anderen,
gebrauchten Maschine.

Zusatzlich zu diesen Verkaufsoptionen bietet Perry seinen Kunden
standardmaBig eine Reihe weiterer Leistungen wie zum Beispiel fir alle Artikel
auf Lager:

e Testldufe zur Sicherstellung e Uberholung zu Herstellerbedingungen
elektrischer & mechanischer inkl. Gewahrleistung, falls erforderlich

Funktionalitat e Hilfe bei der Anpassung an bestimmte

e Hydraulik- & Vakuumtests Maschinenvorschriften

e Sandstrahlen e Auslieferung, Exportverpackung und

« Reinigung weltyveite Verschiffung zu Incoterm-
Bedingungen

e Anstrich

e Internationale Zahlungsoptionen
* Funkenprobe

e Unabhangige Inspektionen von
autorisierten Organisationen PERRY
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Unsere Warenlager

Mit lGiber 25.000 Maschinen in unseren weltweiten Lagern kénnen wir
Ihnen normalerweise jederzeit mit dem behilflich sein, was Sie gerade
suchen. Falls wir lhnen einmal nicht sofort weiterhelfen konnen, hilft
uns unser internationales Netzwerk an Kontakten, eine Produktsuche in
lhrem Auftrag durchzufiihren.

Alle unsere auf Lager verfligbaren Maschinen kénnen jederzeit auf unserer
Webseite angeschaut werden. Gehen Sie hierzu auf
www.perryprocess.co.uk und geben Sie Ihren Suchbegriff ein.

Anlagen & Ofen
Produktionslinien

Pressen
Autoklaven .

Pulverisatoren
Behalter

Pumpen
Emailliertes Equipment

Reaktoren
Evaporatoren

Separatoren
Extruder

Staubkollektoren
Filter

Tanks
Granulatoren

Trockner
Heizkessel .

Turbinen
Kalteanlagen .

Warmeaustauscher
Kolonnen .

Zentrifugen
Mischer .

Zerkleinerer
Miihlen
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Unsere Kundenbranchen

Wahrend unserer langjahrigen Firmengeschichte haben wir ein
detailliertes Versténdnis von den Bediirfnissen und Anforderungen
unserer Kunden erlangt. Unsere Mitarbeiter weisen ein fundiertes Wissen
als auch Erfahrung auf und kénnen lhnen somit in der Auswahl einer

fiir Ihr Unternehmen geeigneten Maschine kompetent zur Seite stehen.
AuBerdem verfiigen wir liber Spezialisten fiir diverse Industrien, welche
branchenspezifische Fachkenntnisse besitzen und daher genauestens
tiber individuelle Anforderungen in bestimmten Sektoren informiert sind.

Wir sind stolz auf unseren exzellenten Kundenservice und sind stets bereit
einen Schritt weiter zu gehen, damit Sie immer genau das bekommen,
wonach Sie suchen.

Sollten einmal Sprachprobleme auftauchen, kann Perry lhnen auch hier
weiterhelfen. Alleine an unserem englischen Unternehmenssitz kann unser
mehrsprachiges Team neben Englisch auch Deutsch, Franzdsisch, Italienisch
und Spanisch sprechen, und zusammen mit unseren weiteren Vertretungen
in Polen, der Tschechischen Republik, Russland, Israel und Indien kénnen
wir lhnen noch eine Vielzahl zusatzlicher Sprachen anbieten und Ubersetzen
gerne Uberall dort, wo Sie unsere Hilfe bendtigen.

Im Folgenden sehen Sie einige der Branchen, welche bereits zu unseren
zufriedenen Kunden zéhlen:

Brauereien Petrochemie

Chemie Pharmazeutische Industrie
Energieerzeugung Plastik

Fischmehl SiiBwaren

Lebensmittel Wasseraufbereitung
Milchwirtschaft Zuckerindustrie

Papier ...und viele andere

PERRY
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Produktionslinien und -anlagen

Perry handelt nicht nur mit einzelnen Maschinen, sondern kauft und
verkauft auch komplette Produktionslinien und -anlagen.

Die Vorteile beim Kauf einer gebrauchten Anlage sind dieselben wie bei dem
von einzelnem Equipment:

e Kostenersparnis: Der Kauf einer gebrauchten Anlage ist wesentlich
gunstiger als der Kauf einer neuen.

e Kiirzere Lieferzeiten: Der Transport einer Anlage von einem Ort zu
Ihrem Produktionsstandort ist sehr viel schneller als die Bestellung
einer neuen Anlage und die Zeit darauf zu warten, bis sie fertig
gebaut, montiert und installiert ist.

e Erhohte Einnahmen: Kirzere Lieferzeiten bedeuten einen friiheren
Produktionsstart, welcher wiederum schneller zu Einnahmen fiihrt.

e Umweltvorteile: Reduzierte Emissionen, Verbrauch von Rohstoffen
und weniger Abfalle helfen Ihnen bei der Erreichung der Umweltziele
Ilhres Unternehmens.

Mit Hilfe unseres weltweiten Netzwerkes kdnnen wir alle Arten von
Produktionslinien oder —anlagen beschaffen, egal wie einzigartig sie sind.
Zusétzlich kann Perry lhnen bei der Stilllegung, dem Abbau und der Logistik
helfen, um lhre gekaufte Anlage so einfach und schnell wie mdglich zu lhrem
Unternehmensstandort zu bringen.

Auch falls Sie eine vollstandige Produktionslinie oder -anlage verkaufen
mdchten, helfen wir lhnen gerne dabei, denn Perry hat ebenfalls
weitreichende Erfahrungen in allen Bereichen des Verkaufs wie
beispielsweise Internetmarketing, Direktvermarktung oder Auktionen. Gern
Ubernehmen wir dann auch auf Wunsch die Organisation und Durchfihrung
von Besichtigungsterminen fiir interessierte Kaufer.
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Verkauf lhrer Maschinen

Wenn lhr Equipment durch veréanderte Produktionsanforderungen
tberfliissig geworden ist, ist ein Verkauf an einen
Gebrauchtmaschinenhédndler in der Regel finanziell vorteilhafter als
eine Verschrottung. Ein vertrauenswiirdiger Partner wie Perry wird
Ilhnen immer mit allen Aspekten der Entsorgung behilflich sein, welches
Ihnen die Konzentration auf lIhr eigentliches Geschaft bei gleichzeitiger
Kapitalisierung lhrer Maschine ermdglicht.

Da wir schon seit 1932 fest in Partnerschaft mit unseren Kunden zusammen
arbeiten, konnten wir mit der Zeit unter anderem auch eine Vielzahl
unterschiedlicher Entsorgungsoptionen ganzer Anlagen konzipieren. Dieses
ermdglicht uns, Ihnen bei lhrem Entsorgungsprojekt einen auergewéhnlich
hohen Kapitalisierungswert und Service zu bieten, wobei ganz individuell
folgende Optionen in einem solchen Projekt integriert sein kdénnen:

e Verkauf von Anlagegutern, inkl. Grundstiick und Gebaude
e Komplette Projekte

e Anlagenbewertung

e Bestandsaufnahme

e Marketing

e Abbau, Abriss, Dekontaminierung

e Maschineniberholung

e Verpackung & Verschiffung

e Einlagerung

e Anpassung an bestimmte Maschinenvorschriften

PERRY
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Einige unserer Kunden

3M Corp

Aesica Pharmaceuticals Ltd

Alpha Chemie GmbH
Astra Zeneca

Atlas Stord

Aventis Pharma

BASF Corp

Bayer AG

Bretagne Chimie Fine SA
Bristol Myers
Beghin-Say

British Sugar

Cargill

Carlsberg

CBW Chemie GmbH
Ciba Specialty Chemicals
Danisco

Dow Chemical

Dupont

Ellerwerk GmbH & Co KG

Evonik Technochemic GmbH

Exxon
Ferro Corp

Firmenich SA

info@perryprocess.co.uk

GEA Westfalia Separator Process
GmbH

Great Lakes Chemicals
Hoechst-Celanese Corp
Klinge Pharma

Kodak

Kraft General Foods Inc
Krauss Maffei

Mane Fils SA

Merck & Co

Naturex SA

Pfizer

Piramal Healthcare
Procter & Gamble
Raschig GmbH

Rhodia

Rohm & Haas

Sensient Imaging Technologies SA
Shell Chemicals
Sochinaz SA

Societe Suisse des Exposifs
SSL International

Tate & Lyle

United Biscuits



Einige Beispiele einer guten Zusammenarbeit

Lionel Hitchen (Essential Oils), England

Eine beschadigte Apex 114 Zerkleinerungsmihle drohte die Produktion vor Ort

zu stoppen. Als Perry kontaktiert wurde, handelten wir sofort und konnten eine
Ersatzmuhle aus unserem Lager beschaffen, statteten diese mit den passenden
Klingen aus und lieferten die Einheit anschlieBend direkt zur Produktionsstatte.
Dieser schnelle Service erméglichte es Lionel Hitchen die Produktion zligig wieder
aufzunehmen und somit die Kosten gering zu halten.

ICI Chemicals & Polymers, England

Die Produktion war durch einen beschéadigten Warmetauscher angehalten
worden, und obwohl ein neuer bestellt war, war die Lieferzeit betrachtlich. Daher
kontaktierte ICI Perry mit der Bitte einer Uberbriickungsmaschine, woraufhin Perry
einen Warmetauscher aus Edelstahl direkt aus seinem Lager zur Produktionsstatte
lieferte. Dieser wurde von ICI den eigenen Maschinen angepasst und eingebaut.
Die Produktion war durch diese schnelle Hilfe fiir nur finf Tage auBer Betrieb, was
ansonsten mehrere Monate angedauert hatte. AuBerdem waren die Kosten der
gebrauchten Maschine erheblich giinstiger als die Verluste, die bei einem l&dngeren
Ausfall der Produktion angefallen wéren.

Norbrook Laboratories, Nordirland

Norbrook erbat die Unterstiitzung von Perry mit seinem internationalen Netzwerk,
als sie dringend zwei emaillierte und tberholte Reaktoren benétigten. Diese
konnten innerhalb des Zeitplans aus Polen geliefert werden, wobei Perry zusétzlich
zur Beschaffung und Auslieferung der Reaktoren weiterhin noch Funkentests
durchflihrte, neue Motoren und Wechselrichter einbaute, sie reinigte und anstrich.
Der gesamte Vorgang war innerhalb von sieben Wochen und nur zu einem
Bruchteil der Kosten im Vergleich zum Kauf neuer Maschinen ausgefihrt.

Mason Paints, Derby, England

Als Mason ihren Betrieb in Derby aufgaben, beauftragten sie Perry mit der
Ver&uBerung ihrer Produktionsanlagen, Laboratorien und Blirogebaude. Daraufhin
nutzte Perry sein internationales Netzwerk zu Marketingzwecken und verkaufte
erfolgreich alle Bestdnde an weltweit verschiedene Unternehmen, u. a. in
Deutschland, dem Jemen, Saudi-Arabien und GroBbritannien. Das Projekt konnte
innerhalb des gesetzten Budget- und Zeitrahmens abgewickelt werden und erfllte
den mit Mason schon vorab vereinbarten Erlds.

PERRY
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Die acht Mythen gebrauchten

Prozessequipments

...und einige Uiberraschende Tatsachen, die Sie wissen sollten

Der Ankauf gebrauchten Equipments kann lhrem Unternehmen erhebliche
Kostenvorteile bringen im Vergleich zum Kauf neuer Maschinen, jedoch sind

viele Menschen verunsichert durch eine Vielzahl an Mythen, welche hierbei
existieren. Dieser Artikel greift jeden einzelnen dieser Irrglauben auf und erklart
die Wirklichkeit, welche mit dem Kauf von gebrauchten Maschinen verbunden ist,
denn die moéglichen Einsparungen sind enorm und kdnnen manchmal bis in die
Hunderttausende reichen.

Mythos 1: Es existiert keine Garantie, dass gebrauchtes Equipment auch
funktionieren wird

Leider bekommen Sie oft auch wirklich nur das, woflr Sie bezahlt haben! Obwohl es ein wenig
teurer sein mag, fihren seriése Handler schon vor dem Eintreffen im Lager diverse Tests an
gebrauchten Maschinen durch, und noch etliche mehr, bevor die Anlagen an Sie weiterverkauft
werden. Ein guter Handler sollte es Ihnen ebenfalls ermdglichen, alle Maschinen vorab zu
besichtigen. Falls es Ihnen nicht méglich ist, dieses vor Ort zu tun, fragen Sie nach einem Video, um
sich von der Funktionsféhigkeit der Maschine Uberzeugen zu kdnnen.

Mythos 2: Fiir eine gebrauchte Anlage sind keine Ersatzteile erhaltlich

Dieses ist schlichtweg nicht wahr. Ersatzteile kénnen fiir jede Maschine besorgt werden. Falls
dieses nicht vom Originalhersteller erhaltlich ist, kann es vielleicht von einer anderen gebrauchten
Maschine besorgt werden (insbesondere falls der Handler ein weitreichendes Sortiment aufweist).
Alternativ wird ein seridser Handler auch gute Beziehungen zu Maschinenbaufirmen besitzen,
welche Kopien nach den Originalzeichnungen der gesuchten Ersatzteile anfertigen kdnnen.

Mythos 3: Es sind keine technischen Unterlagen verfiigbar

Die meisten gebrauchten Maschinen sind immer noch mit ihren relevanten technischen
Dokumentationen und Bedienungsanleitungen versehen. Im Normalfall kénnen die Originalhersteller
solche jedoch auch nachliefern, und ein guter Handler sollte diese fiir Sie beschaffen kénnen.
Weiterhin ist hdufig die Herstellergarantie noch guiltig, oder diese kann verlangert werden. Auch

hier wird ein zuverlassiger Handler dieses fiir Sie organisieren kdnnen. Weiterhin ist darauf zu
achten, dass der Handler Ihnen Unterlagen zur Verfligung stellt, welche den Einsatzort und —art der
Maschine beschreiben. Dieses ist fiir Sicherheitsanforderungen und einen Materialtransport wichtig;
daher ist es notwendig, dass der Handler Ihnen diese Unterlagen aushandigt.

Mythos 4: Das Equipment wird lhre oder die gesetzlichen Vorgaben nicht
erfiillen

Manchmal kann dieses fiir &ltere Maschine zutreffen, aber auch dann kann vieles modifiziert
werden, um die Vorgaben zu erfilllen. Die meisten Handler bieten diesen Service selbst an oder
arbeiten mit dem Hersteller oder einem Maschinenbauunternehmen zusammen, um dieses zu
ermdglichen.
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Mythos 5: Die Ersparnis verglichen mit einer neuen Maschine ist nicht
allzu groB

Zwar variieren die Einsparungen von Maschine zu Maschine, durchschnittlich liegen diese

jedoch bei ungefahr 50% im Vergleich zu einer neuen! Zuséatzliche Kosten, welche beim Kauf von
gebrauchtem Equipment auftauchen, wie z.B. durch Verpackung, Transport, Abladung, Installation
und Inbetriebnahme, wirden Ihnen allerdings ebenso beim Erwerb neuer Maschinen entstehen.

Allerdings existieren weitere Einsparungen beim Kauf von gebrauchten Maschinen, die haufig
nicht sofort mitbedacht werden. Zum Beispiel ist gebrauchtes Equipment meist in nur einem
Bruchteil der Zeit verfligbar verglichen mit einer neuen Maschine. Auf diese Weise kdnnen
Produktionsprozesse schneller aufgenommen werden, welches wiederum friihzeitigere Ertrage
bedeutet.

Mythos 6: Meine exakt benétigte Spezifikation ist durch
Gebrauchtmaschinen nicht zu erfiillen

Aufgrund eigener Erfahrungen kdnnen wir behaupten, dass auf dem Gebrauchtmaschinenmarkt
nichts unmaoglich ist zu finden. Am einfachsten ist dieses mit Hilfe eines Handlers mit weltweiter
Prasenz und internationalen Kontakten. Ein solcher wird auch Erfahrungen in der Zusammenarbeit
mit einer Vielzahl von Branchen haben und dadurch das Wissen, welches Equipment in

welchem Prozess einsetzbar ist, ob es nur in brancheninternen Produktionslinien oder auch in
brancheniibergreifenden Prozessen verwendet werden kann. Sollte also die von Ihnen gesuchte
Maschine mit der passenden Spezifikation nicht erhaltlich sein, sollte es trotzdem mdglich sein
eine passende Alternative zu finden.

Mythos 7: Es ist zu kompliziert, gebrauchtes Equipment zu kaufen

Gebrauchtes Equipment zu kaufen sollte niemals kompliziert sein! Mit einem guten Handler
sollten Sie nicht mehr tun miissen als ihm kurz alle relevanten Informationen mitzuteilen und

ihn dann den Rest machen zu lassen. Hierflr bendtigt werden die Angabe von Spezifikationen,
bevorzugter Hersteller (falls vorhanden), der Herstellungsprozess, wo die Maschine eingesetzt
wird, und ein Zeitrahmen. Kopien der Dokumentation, technische Zeichnungen, Fotos und Videos
der Anlage werden Sie in Ihrer Kaufentscheidung unterstiitzen, so dass Sie diese bei Bedarf sogar
ohne Besichtigung vor Ort treffen kdnnen! Ein zuverlassiger Handler wird ihnen ebenfalls weitere
Leistungen anbieten kénnen wie z. B. eine Verschiffung oder Installation.

Mythos 8: Die Anlage arbeitet vielleicht nicht korrekt in
meiner Produktionslinie

Die meisten Firmen bieten einen Probezeitraum an, in dem Sie die betreffende Anlage mit zu

Ihrem Produktionsstandort nehmen kénnen, um sie dort auf lhrer eigenen Produktionsstrecke
auszuprobieren und sie auf ihre exakte Passgenauigkeit zu priifen. Auch kdnnen in einigen Féllen
Testlaufe schon direkt vorab beim Handler vorgenommen werden. Alternativ kdnnen Sie eventuell
auch die Maschine anfangs vom Handler mieten, was besonders dann sinnvoll ist, wenn die
Maschine zwar in Ihre Produktionslinie passt, es jedoch ungewiss ist, ob diese weiterhin Uberhaupt
bestehen bleibt.

PERRY
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Wir helfen lhnen gerne

Wenn Sie gebrauchtes Prozessequipment oder Anlagen suchen, oder falls
Sie Uberschissige Maschinen abzugeben haben, rufen Sie uns gerne an
unter: +44 (0) 1325 315 111

Oder senden Sie uns eine Email an: info@perryprocess.co.uk

Sobald wir wissen, was Sie bendtigen, konnen Sie sich entspannt
zuriicklehnen, wahrend wir die Suche fir Sie Ubernehmen.

Alternativ kdnnen Sie auch gerne unsere Webseite besuchen unter:
www.perryprocess.co.uk

Hier kénnen Sie unsere Maschinen direkt auf unserer Online-Datenbank
anschauen, weitere Fallbeispiele und Referenzen lesen oder den Link zu unserer
weltweiten Webseite erhalten.

Oder warum statten Sie uns nicht einfach einen Besuch ab? Wir wirden uns
sehr freuen, Sie persénlich bei uns begriiBen zu dirfen und Ihnen unseren
Lagerbestand direkt zu zeigen. Vor lhrem Besuch lassen Sie uns bitte wissen, an
welcher Maschine Sie speziell interessiert sind, so dass wir diese vorbereiten und
lhnen dann vor Ort und in Funktion vorfihren kénnen. Auf diese Weise kdnnen
Sie eine sorgféltige Priifung der Maschine gleich direkt bei uns durchfiihren.

Edinburgh

Perry
?( Newcastle upon Tyne

Perry Procéss' Equipment © ?(Teesswde

Manchester
.
* Birmingham

Cardiff
Lomdon?(
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Perrys weltweite Niederlassungen

Europaische Hauptniederlassung
Perry Process Equipment Ltd
Biro & Warenlager: Newton Aycliffe, England

Perry Plant - Biro: Frankreich
Perry Process Equipment Ltd - Biro: Disseldorf, Deutschland
Perry Process Equipment Ltd - Warenlager: Leipzig, Deutschland
Perry Russia - Buro: St. Petersburg, Russland

Perry Machinery Poland - Biiro & Warenlager: Mazowiecki, Polen
Perry Machinery Czech Republic - Buro & Warenlager: Kralove, Tschechische Republik
Reprasentanzen - Ddnemark, Indien, Israel, Mexiko, Turkei

US Hauptniederlassung
Perry Videx
- Buro & Warenlager: New Jersey, USA
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Perry Process Equipment Ltd

European Headquarters T
Station Road, Aycliffe Business Park F:
Newton Aycliffe, County Durham
England

DL5 6EQ W:

m

+44 (0) 1325 315 111
+44 (0) 1325 301 496

info@perryprocess.co.uk
WWW.perryprocess.co.uk



